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Neering

Oppdrag

Fortetting og transformasjon langs bussveien/kollektivaksen skal prioriteres. Det ma videre legges til rette for
neeringsutvikling utenfor sentrumskjernen i et 20 ars perspektiv med nye naeringsareal der areal i naer tilknytning
til nye hovedferdselsarer prioriteres. Bystyret ensker a legge til rette for miljovennlig industri og nye
neeringsarealer innenfor denne vekstbransjen.

Fremskaffe nye areal
Det er gkt fokus pa naeringsarealer bade i forhold til den store betydningen arbeidsplasser har, men ogsa sett i
sammenheng med transformasjonsoppdraget.

Tomteselskapet arbeider aktivt med a identifisere nye omrader for naeringsformal. Omrader som etter en intern
vurdering finnes egnet til formalet, blir deretter foreslatt som fremtidige utbyggingsomrader i rullering av
kommuneplanen. Et slikt arbeid skjer alltid i samrad med aktuelle grunneier(e), der det underveis inngas
forpliktende avtaler.

Det er viktig med et variert tilbud, men det er serlig vanskelig a fremskaffe arealer som kan bygges ut med formalet
«handel», og da spesielt «detaljhandel». Det vil som oftest vaere overordnede faringer og regelverk som legger
begrensninger pa hvor handel kan lokaliseres, og i hvilket omfang.

Beliggenhet i forhold til overordnet vegnett er den faktoren som ser ut til & ha storst betydning for aktorene. Det
er herunder ogsa viktig a kunne tilby arealer i ulike deler av kommunen.

Salg av naeringsareal

Det kan se ut som markedet for naeringsarealer er i forsiktig bedring. Dette gjor det ikke mindre viktig at vare
betingelser til enhver tid tilpasses et marked i kontinuerlig endring. Alt salg av naeringsarealer foregar etter
markedspris.

Tomteselskapet profilerer salgbare arealer i ulike kanaler. Bade via hjemmeside, annonsering, samt at det
planlegges eksponering i andre medier (Finn, Linkedin, etc.). Det bar vurderes en ytterligere satsing pa profilering,
kanskje mer malrettet, og over et starre geografisk nedslagsfelt (nasjonalt, men kanskje ogsa internasjonalt).

Tomteselskapet handterer selve salgsprosessen i egenregi. Det har ved passende anledninger veert vurdert om
hele eller deler av salgsarbeidet burde veert satt ut til megler, men konklusjonen hittil har veert at det er sapass
positive erfaringer med & handtere kundekontakt og salg i egen organisasjon, at det fortsatt er den foretrukne
modellen. Viktig & merke seg at formalitetene (avtaler, kontrakter, oppgjer) gjennomferes av var advokat iht.
rammeavtale for denne type tjeneste
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Offentlig

Fremskaffe nye areal

Det er et vedvarende behov for arealer til offentlige formal. Det er en rekke ulike brukergrupper fra barnehager
og skoler, helse (sykehjem og boas), til sosiale behov (rus, psykiatri, etc.). Behovene er ofte komplekse, vil i
enkelte tilfeller kunne veere utfordrende for naboer og omgivelser.

Tomteselskapet har et tett samarbeid med Sandnes Eiendomsselskap KF (SEKF) om offentlige arealer. | en stor del
av sakene er det SEKF som bestiller tomt for naermere angitt formal. Det er viktig at en slik bestilling kommer i
god tid for arealet skal vaere byggeklart. Dette er selvsagt avhengig av hvilken planstatus det aktuelle arealet har.
Der tomt er avklart i kommuneplanen, evt. ogsa regulert, er tidsbruken fram til byggeklar tomt enklere & definere.
Som oftest leverer tomteselskapet offentlige tomter ferdig detaljregulert, men i enkelte tilfeller er det funnet
formalstjenlig at SEKF selv detaljregulerer.

Tomteselskapet arbeider aktivt med & identifisere potensielle nye arealer for offentlige formal. Omrader som etter
en intern vurdering finnes egnet til formalet, blir deretter foreslatt i rullering av kommuneplanen. Arbeidet skjer
alltid i samrad med aktuelle(e) grunneier(e), der det inngas forpliktende avtaler.

Martin Eskeland

Transformasjon og fortetting

Sandnes Tomteselskapet skal bidra til transformasjon og fortetting pa kollektivknutepunktene samt langs
hovedkollektivaksene. Dette hindrer byspredning og er i trdd med malsetningene byvekstavtalen om at veksten i
persontransporten skal tas med kollektivtransport, sykling og gaing.

Tomteselskapet har seerskilt fokus pa felgende omrader:

Havneparken

Transformasjon av havneomradet startet allerede i 2009, arealkrevende virksomheter har flyttet ut og blir
erstattet med arealeffektive kontorarbeidsplasser, boliger, hotell, restauranter og handel-/servicefunksjoner.
Tinghuset og Havnespeilet er ferdig bygd, nytt radhus er under oppfering og boligprosjektet Ovalen skal
pabegynnes i desember 2017.

Ruten

Ruten-omradet skal transformeres fra parkeringsareal og bussoppstillingsplasser til parkomrade og et storre
utbyggingsprosjekt (22.500 m2) med funksjoner for kollektivreisende og arealeffektive kontorarbeidsplasser.
Realisering av planen skal starte 2018/2019.

Vatnekrossen ) -
Bussveiprosjektet gir stort poteﬁ";a or transformasWortettmg iaﬁgsgre del av Skippergata og
Vatnekrossen Tomteselsk e’cvn] fca en- aktiv roHe ‘1 utarbeldelse av en omraﬁfepian Malsetnmgen er at
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Luravika

Luravika er utpekt som et omrade med potensial for en utvikling sett i sammenheng med bussveien. | dag
danner jernbanen en barriere mellom Lura og Gandsfjorden. En utbygging av omradet vil danne grunnlag for a
etablere et togstopp her som kan kobles tett ssmmen med bussveien. Forslagets ambisjon er a skape en ny bydel
med boliger, kontor og servicefunksjoner med naerkontakt til fjorden og bystranden som samtidig ivaretar Lura
sitt behov for et attraktivt rekreasjonsomrade. Det tenkes etablert kanaler i forlengelse av kvartalsstrukturen fra
eneboligomradet vest for Forusveien for a sikre viktige siktlinjer til fjorden. Kanalene strekker seg inn i omradet
og danner rammer for en tett urban bydel hvor bygningsvolumens er tilpasset den omkringliggende bebyggelse.
Langs den nye havnefronten etableres bystrand og havnepromenade med sjehus og havnebad.

Skeiane-omradet
Skeiane-omradet vil de neermeste arene gjennomga en betydelig transformasjon og fortetting. Radhusmarka som
i dag bestar av mark, parkeringsareal og midlertidig barnehage skal bygges ut og gi plass til ca. 220 boenheter.

Dagens radhus pa ca. 8.500 m2 skal selges. Den nye delen av radhuset tillates revet og det totale
byggningsvolumet kan okes til 14.500 m2. Dette gir et potensial pa inntil 300 flere kontorarbeidsplasser.

Helsebygget i Haakon 7’s gate skal ogsa selges. Dette skal rives og erstattes med et boligprosjekt med ca. 70
boliger.

Det er ogsa regulert et boligprosjekt pa et omrade som i dag er parkeringsareal. Her vil det bli bygd ca 30
mindre leiligheter.

I tillegg til nevnte omrader vil tomteselskapet kontinuerlig vurdere nye prosjekter langs kollektivaksene som er
modne for transformasjon.

Laila Haugland

Bolig

Prosjektkonkurranser

Gjennom denne modellen har vi bidratt sterkt til okt konkurranse mellom utbyggere. Flere sma byggefirma er
blitt mer robuste. Dette som felge av at vi utvikler tomter og gjor disse byggeklare. Risikoen for byggefirma blir
med dette redusert og vi far lavere priser, samtidig som bankene gir lettere tilgang til byggeldnsfinansiering.

Det siste aret har vi hatt ca. 110 boliger i prosjektkonkurranser, solgt Radhusmarka med mulighet for 250
boliger samt Hupp1 pa Serbshagane med mulighet for 112 boliger.

Til sammen har vi med dette solgt tomter for ca. 470 boliger det siste aret.
Blokkbebyggelse er blitt mer aktuelt i nye reguleringsplaner som falge av krav til okt tetthet.

Tradisjonelle prOSJektkonkurrapser kan gjen

mf:are&ﬁar_blokker med 15 tll 30 enheter Da med parkering pa
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For & sikre var malsetting om rimelige boliger i disse prosjektene har vi lagt inn en forutsetting at 20 % av
boligene skal selges til 8 til 10% lavere pris. Vi ma her folge opp utbygger for boligene blir lagt ut for salg, slik
at den reduserte prisen er reell.

Seknader om frafall av boplikt

Viser ati 2017 har antall sgsknader om frafall av boplikt/ssknader om a fa selge boligen okt. Det er under
vurdering & endre «Boligen kan ikke selges eller leies ut for tidligst 3 ar etter at ferdigattest/brukstillatelse er gitt»
jf. Tildelingsreglene.

Rett boligmix i regulering av boligfelt.

I hver ny detaljplan vurderes boligmix i forhold til hva type boliger det er behov for i det aktuelle omradet. Det
forsgkes a fa varierte leiligheter — rekkehus og eneboliger med og uten utleie del i planene. Dette forer til at
utbyggerne er fornayde med vare felt og at de far solgt boligene etter vunnet prosjektkonkurranse.

Den viktigste grunnen til at det bygges og selges betydelig flere nye boliger i Sandnes enn i Stavanger er den
boligmixen vi klarer & gjennomfore.

Age Kolsto

Kommuneplanarbeid

Kommuneplan rullering mot 2019 er i gang og er en viktig plattform for Sandnes tomteselskap til a fa frem de
omradene som er viktig for Sandnes kommune.

Vi har nd levert inn vart forslag hvor vi har satset enda mer pa naeringstomter denne gang.
Vi har tatt de nadvendige vurderingene og utvidet de eksisterende omradene, Foss Eikeland og Baerheim

De nye omradene har eksisterende infrastruktur. Vi har nd oppnadd a legge nytt naeringsomrade i tilknytning til
den nye tverrforbindelsen mellom E39 og Fv505, samtidig som det er en utvidelse av eksisterende neeringsareal
pa Foss Eikeland.

Av flere potensielle boligomrader har vi denne gangen lagt frem Sviland, Luravika og Bratteba, med opptil 2400
boenheter totalt.

ST har ogsa veert med i forskjellige grupper innen & fremskaffe areal til offentlig tjeneste yting + smahus. | denne
forbindelsen har vi vist utvidelses mulighet pa Rovik og Lunde BOAS. | tillegg har vi satt av stort areal til Ny
BOAS i Brattebg planen. Videre har vi fremmet forslag til andre off. formal som pa Sviland, Mauland, og Roald
Amundsensgt. | samarbeid med Samfunnsplan og Sandnes Eiendom, s legger SE ogsa frem andre areal som er
kommet frem i fellesskap fra gypp/egrbe‘(det"
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Tomteakademiet

Et kursopplegg i regi av Sandnes tomteselskap KF som har veert en god plattform for kompetanseutvikling og for
a heve kompetansenivaet internt og eksternt.

Motto for Tomteakademiet er & gjore hverandre bedre.

Fra & holde kursene internt for tomteselskapet, deres konsulenter og de forskjellige avdelinger i kommunen, har
vi i 2017 utvidet til & ta med vare kunder/utbyggere.

Vi vil fortsette a satse pa Tomteakademiet som er en styrke for Sandnes tomteselskap og vare samarbeidsparter.

Magnar Eidsvag

Tekniske planer - samhandling med teknisk for a fa tekniske planer raskere godkjent, samt
unngad om igjen arbeid

Inneveerende ar har det veert fokus pa samhandling med teknisk for & unngd om igjen arbeid nar tekniske planer
skal godkjennes. Vi opplever at prosessen fram til godkjente tekniske planer er kronglete og uforutsigbar. For &
soke bedre samhandling har det vert dialog med teknisk for om mulig & godkjenningsprosessen mer effektiv.
Teknisk melder at konsulentbransjen levere tekniske planer med varierende kvalitet, og ber utbyggerne sgrge for
bedre kvalitetssikring av materialet for det leveres inn. I tillegg er det onskelig med tettere dialog i
prosjekteringsfasen slik at teknisk involveres tidlig i prosessen og avklaringer kan tas underveis.

Neringsforeningens ressursgruppe for bygg og anlegg har pd vegne av bransjen ogsa engasjert seg for & sette
sokelyset pa kvalitet og behandlingstid av tekniske planer. Ressursgruppen foreslar a etablere en arbeidsgruppe
som skal jobbe for mer optimale prosesser for & fa godkjent tekniske planer.

Vare erfaringer sd langt er at det er et stykke igjen for vi kan si oss forngyde. Det tar for lang tid & fa behandlet
enkelte planer, og det er for mye som ma rettes opp av konsulenten for endelig godkjenning foreligger. Vi far
separate godkjenninger pa gront og vei, vann, avlep — men onsker oss en felles godkjenning for alle fagene da
kontrahering av entreprener forst kan gjores nar alle tegningene er godkjent. Vi ma fortsatt jobbe for & fa tettere
dialog og avklaringsmater med teknisk underveis, «holde konsulentene i grene» og pa den maten
forhapentligvis redusere tidsbruken og omfanget av om igjen arbeid for godkjente tekniske planer foreligger.

Mona Stangborli
Markedsfgre Sandnes som en attraktiv naeringsadresse

Det viktigste er at vi til enhver tid har tilgjengelig areal til neeringsutvikling, og vi arbeider for & alltid ha
byggeklare tomter til salgs Sltuas;on/en er at’\n har ca 350 dekar i tomteselskapet og datterselskap, hvorav i

7 a/d(si 1 u d({‘rkant av 2 mLII Seere Eﬂg\Jementene f@rtsetter

e

égsa Samdnes ,laugef hatt 20 anhqnser irutike Iokale me |er_og ersmedl A .;\ har ogs& ~/
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brannstasjonstomta, gamle radhuset og radhusmarka har alle blitt beharig markedsfart. Alle
prosjektkonkurranser bade invitasjonen og resultatet er godt markedsfert.

Innspill til ny kommuneplan er markert pa en god mate via Aftenbladet, som eksempel Luravika.

Torgeir Ravndal

Bygge merkevaren «MITT | SANDNES»

Det er gjennomfart avis kampanjer for merkevaren Mitt i Sandnes, sammen med plakater i busskur.
Vi har valgt & skjule facebook siden til Sandnes tomteselskap og har valgt a satse pa siden til Mitt i Sandnes.

Mitt i Sandnes facebook siden ble opprettet i Mars. Og den totale rekkevidden* for Mitt i Sandnes (25.mars -
23.nov) er 145.117 (Organisk: 21.672 / Betalt: 123.445)
*Rekkevidde er antall facebook vegger vi er pa.

Internkontroll

Kontraktsoppfalging

Det er utarbeidet et system for oppfelging av selskapets avtaler og forpliktelser. Det jobbes med a implementere
alle avtaler og forpliktelser i dette systemet. Det vil fra og med 2018 tas en manedlig gjennomgang for
oppfolging av disse.

Miljefyrtarn

Tomteselskapet er i dialog for & avslutte engasjement i Miljefyrtarn. Na har vi veert sertifisert i en del ar, og
vurderer det slik hen at formal og hensikt blir langt pa vei tatt vare pa i andre regelverk (Byggherreforskrift,
HMS- regelverket, arbeidsmiljelov, internkontrollforskrift etc.). Vi har ogsa gjennom drene som sertifiserte
innarbeidet gode rutiner for avfallshandtering som er det vi hovedsakelig har krav om & innrapportere ifb.med
Miljofytdrn.

Public 360
Bruken av Public 360 skal det jobbes videre med for a sikre at alle dokumenter blir arkivert pa rett mate
elektronisk.

Vivian Skjebstad




Viser til prognose brukt pa T2 2017 rapporten.

Endelig regnskap STS KF
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Regnskap T2 Arsprognose Budsjett

Alle tall i MNOK (nominelle kroner) 2017 2017
Resultatregnskap

Salgsinntekter prosjekter 186 226 301
Annen driftsinntekt 4 6 3
Kostnader prosjekter -168 -195 -255
Lennskostnad 6 -9 -10
Annen driftskostnad * -5 -8 -1
Utbytte 7 7 0
Netto finans -12 -11 4
Resultat 6 15 32
Balanse

Eiendeler 2017 2017 2017
Aksjer 28 28 42
Andre anleggsmidler 10 11 10
Tomter 404 446 346
Kundefordringer 15 3 3
Andre kortsiktige fordringer 210 210 51
Bankinnskudd, kontanter og lignende 235 203 284
Sum eiendeler 903 902" 736
Egenkapital og gjeld

Innskutt egenkapital 100 100 100
Opptjent egenkapital 368 378 401
Sum EK 469 478 501
Ansvarlig lan 201 210 209
Annen langsiktig gjeld 36 21
Leverandgrgjeld * 1 3 1
Skyldige offentlige awjifter 2 2 2
Kortsiktig gjeld Sandnes kommune 16 16 6
Forskudd 10 4 22
Annen kortsiktig gjeld 168 168 -5
Sum gjeld 434 424 235
Sum egenkapital og gjeld 903 902 736

Endelig regnskap STS KF

Regnskap T2 Arsprognose Budsjeft

Nokkeltall 2017 2017 2017
Lennsomhet >15% @ 3% D 7% @ 11%
Likviditet og finansieringsewe” >100 () -100 -68 O -148
Soliditet  >45% inkl Ans’lan @ 3% @ 3% @ 9%
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Som folge av en nedgang i kontaktbeholdning siste ar, okte fordringer som felge av oppgjarsbetingelser i et
urolig marked og et okende antall oppdrag direkte fra rddmann. Har administrasjon jobbet videre med & utvikle
en enkel oversikt pa de store linjene i kontantstremmer. Malen er basert pa rapportering av KPI for

konsernoppstilling.

Oversikten er delt opp i Prosjekter/drift STS som er kontantstrem fra prosjekter i egen regi. Admin er timer som
ansatte i tomteselskapet utfarer for & ivareta prosjekter til radmann og som skal godskrives ved salg. Prosjekter
radmann er kontantstremmer knyttet til utlegg for a gjennomfere reguleringer, opparbeidelse og salg for
radmann. Disse vil bli tilbakefart ved salg. Overfaringer til SK (Sandnes kommune) er forskudd til oppdrag gitt
av radmann som vil bli tilbakebetalt ved salg. Ekstraordinaert uttak av opptjent egenkapital er ny og utgjer totalt
kr 20 mill. I tillegg loper det ordineere lanet med renter og avdrag.

Eksempeltall

Netto kontantstrgm

Virksomhetsomréde |< tertial  |<14r 11-3 &r |3-5 ar |Senere |
IB 235000 000 278 000000 297 000 000 285000000 283 000 000
Prosjekter/drift STS 55 000 000 40 000 000 80 000 000 30 000 000
Admin. Radmann -2 000 000 -1 000 000 -2 000 000 -2 000 000 7 000 000
Prosjekter Radmann -5 000 000 -20 000 000 -10 000 000 35 000 000
Overfaring til SK -15 000 000 -30 000 000 45 000 000
Ekstraord. EK/Uttak/Lan ¢ -10 000 000 -40 000 000 -20 000 000
Sum 43 000 000 19 000 000 -12 000 000 -2 000 000
uB 278 000 000 297 000 000 285000 000 283000000 370000 000



Starste fordringer blir presentert pr prosjekt og nar oppgjoret forfaller.

50/17 Driftsrapport

Eksempeltall
Stgrste fordringer
Starste forderinger  |< tertial  |<1ar |1-3 &r 3-5 ar |Senere
Opsjoner HU as 11 000 000
Kleivane B7 20 000 000
Havneparken A6 45 800 000
Havneparken A7 17 000 000
Bogafiell G5 18 000 000
Serbg HUP1 5 000 000 40 000 000
Rossasen 19 000 000
Foss Eiekeland 2 000 000 2 000 000 2 000 000 2 500 000
Klientkonto 7 200 000
Su 73 000 000 55 000 000 42 000 000 2 000 000 19 500 000

Rammeavtale megler

Rammeavtale for eiendomsmeglingstjenester ble publisert pd Doffin.no og TED databasen (Tenders Electronic
Daily) i manedsskifte Oktober/November med innleveringsfrist 6. desember. Videre gang er evaluering av tilbud
og valg av megler for jul. Kontrakt med ny megler skal etter planen signeres 1 uken i Januar.

Markedsplan 2018

Ambisjon og bakgrunn for markedsfgring

Som en del av Sandnes Kommune skal tomteselskapet veere med a fremme byen og regionen. Det er viktig at
bade innbyggere, bedrifter og andre vet hva omradet har a by pa. Tomteselskapet har et spesielt ansvar for a
fremme Sandnes som en god plass & etablere seg. Enten du er ute etter en plass a bo eller om du skal etablere
bedrift her. | samarbeid med utbyggere legger tomteselskapet til rette for dette.

For a nd ut med dette budskapet ma vi vaere synlige bade i - og utenfor regionen. Denne planen skisserer opp
foringer for hva vi skal ha fokus pa, for hvilke malgrupper og hvor vi skal na dem.

Hovedmal for bolig;

Vi har to hovedoppgaver for bolig for 2018;

1) ngre Mitt i Sandnes til en/k]ent merkevare i reglonepr gjennom etlevnt trykk pa markedsfering gjennom
T~

aret.

2) Gjere MiS enda bedre kjent blant utbyggere og Iegge grunnlag for hvordan 'MiS best kan-bidra til at

utbyggerne lykkes I dette ligger det-ogsa-a fa utbyggere tild forsta hvordan MIS kan bidra til-deres. fremgang
0 ma“r’kedet : ‘ ‘
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Hovedmal for naering;
Vi skal styrke Sandnes videre som en interessant omrade a etablere seg i for bedrifter. En naeringsadresse med
en spennende fremtid.

Malgrupper
Bolig

Vére primaermalgrupper er;
1) de i etablererfasen 2) foreldre

For de i etablererfasen skal vi ha fokus pd dremmen om a eie sitt eget, samtidig som vi ogsa inkluderer de som
har eid for, men fortsatt er i etableringsfasen av ulike grunner, familien i endring.

Til foreldrene (som ofte ma stille opp som kausjonist) har vi en noe mer praktisk argumentering.

PATIDE A FWVE

55508 . G o e e, 658 Ve 5.0 o 1. Besek S andnes. . Vi hor p dog som v o

Neering

Var primaer malgruppe er:

Bedriftseiere og bedriftsledere som har ansvar for at bedriften skal vaere pa en god plassering i forhold til
marked, infrastruktur og ansatte. | tillegg vil vi spisse inn malgruppen mot bransjer hvor dette kan bli aktuelt (for
eksempel ved markedsforing av naeringsomrader med et spesifikt neeringsfokus).

Andre
Vi skal ogsa ha betraktninger underveis angaende kommunikasjon mot andre personer, organisasjoner,
avdelinger i kommune, etc som det er viktig & ha en god relasjon med.

Beliggenhet (kortreist) og prls v1| alltid veereav h@y@gﬂnng [ dette markedet men vi skal ogsa jobbe med
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Kommunikasjonskanaler

Hvor treffer vi de i etablererfasen?

Mennesker i etableringsfasen har hatt en stor dreining i hvor de far informasjonen sin fra. Digitale kanaler er
kommet for a bli. Vi skal fortsette & bygge var MiS nettsider og var MiS Facebook side. Kommunikasjonen ma
skje pa de unges premisser hvor vi ser at bade underholdning og mer emosjonell kommunikasjon blir viktigere.
En bolig er forst og fremst et hjem og en plass man skal leve for det er kvadratmeter, banklan og forsikring. Men,
for at unge skal kunne ta steget ut ma kombinasjonen mellom den konkret og nadvendige informasjonen som
pris og muligheter for 1dn og dremmen om sitt eget vere balansert.

Hovedkommunikasjon mot malgruppen vil bli gjennom sosiale medier (primeert facebook) og egen nettside. |
tillegg vil det bli vurdert offline kanaler ved noen anledninger og spesielt i forhold til a treffe foreldre.

Hvor treffer vi best pa neering?

Vi skal treffe bedriftseiere og naringslivsledere. Sandnes er en by og et omrade i sterk utvikling. Fremtiden har
mye a by pa. Vi skal vise frem dette og konkurrere med andre naeringsadresser regionalt og nasjonalt. Vi har et
ansvar for a fremme Sandnes og da ma vi vaere synlige.

Kommunikasjonskanaler som Neering i Sandnes, Rosenkilden, Aftenbladet er viktige for & treffe malgruppen i
neermiljoet. Dagens Neeringsliv gir synlighet nasjonalt og gir inntrykk av ambisjoner lokalt. I tillegg er TV Vest
en kanal hvor naering og Sandnes Tomteselskap kan komme frem. Og da helst i relasjon til naeringsprogram.
Direktekommunikasjon vil veere viktig. Bade i form av telefon og meter, men ogsa i form av utsendelse av
prospekter, nyheter og DM. Offline DM kan vurderes i lopet av aret for a vise frem hele portefeljen. Men, da i
form av en DM som ikke ligner pa vanlige A4 utsendelse.

Et konsept for & markedsfere Sandnes som naeringsadresse vil bli vurdert utviklet i lopet av aret. Dette vil vaere
tilsvarende markedsferingen av bolig som vi har gjennom konseptet «Mitt i Sandnes».

Mailsettinger

e 12018 skal Sandnes Tomteselskap ta markedsfering til et enda heyere niva.

e Pa bolig har vi internt som malsetting & utvikle 6 egenproduserte facebookfilmer av god
kvalitet.

e Viskal ke kompetanse pa facebook og kunne ta over promotering og innhenting av statistikk i
lopet av aret.

e 12018 skal vi doble den totale rekkevidden (dvs komme ut pa dobbelt sa mange facebook
vegger) i forhold til 2017.

e Viskal méle 3 klare samarbeid med utbyggere pa MiS.

Pa neering er malsettinger under utarbeidelse.
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som bygger MiS videre i malgruppen i tillegg til & backe opp festivaler og folkefester i Sandnes. Sosiale medier i
kombinasjon med annonser, busskur og annet er aktuelt her.

Utvikling av film kan veere aktuelt for & fremme MiS. Film passer godt til konseptet.

Hovedaktiviteter linket til naering vil i farste halvdel av aret ga mot Hesthammer og Stangeland. I tillegg ser vi
for oss a fa frem Sandnes som naeringsadresse og at der er mange muligheter i regionen.

Det vurderes utvikling av eget konsept som skal markedsfere Sandnes som naeringsadresse.

Det vil bli utviklet kvartalskalendere for aktivitetene som blir finpusset i innledningen til hvert kvartal.

Grovkalender for forelapig oppsatte aktiviteter i 2018

MiS Naering

Markedsf@ring av MiS pa Tomter pa Stangeland. Annonsering via
facebook - artikler eller avis/magasin.

1. Kvartal |konkurranse

Samarbeid markedsfgring med
Hove Home?

Reklameplakater pa busskur Neeringsareal pa Hesthammer.
Annonseres via avis/magasin.

2. kvartal

Film pa Facebook og/eller Kino?

Hammer Climb - Sandnes: Vi
markedsfgrer MiS under
arrangementet og markedsfgrer
folkefesten via Mis pa
Facebook.

Nordsjgrittet: Markedsfgrer MiS
under arrangementet og
folkefesten via MiS pa
facebook/konkurranse.

Blink 2018: Markedsfgrer
folkefesten. Konkurranse?
Blink 2018: Markedsfgre
folkefesten

Blink 2018: Takker for
engasjementet, karing av
vinner hvis vi har konkurranse
Prosjektkonkurranse
Prosjektkonkurranse

3. Kvartal

4. Kvartal
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Sponsor 2018

Sandnes tomteselskap har avtaler som sponsor til 3 arrangement i 2018: Nordsjerittet, Hammer Stavanger og
Blink.

Gjennom disse arrangementene vil vi markedsfere Mitt i Sandnes. Som sponsor bidrar vi til & lage «folkefest i
Sandnes».

Hammer Stavanger er nytt i ar, og det er de samme som star bak Tour Des Fjords som arrangerer dette. Hammer
Race gar over 3 dager, hvorav dag 1 skal vaere i Sandnes. Dette rittet heter Hammer Climb og skal ga 10 runder
fra sentrum og opp til Skaarlia. Start i Havnegata og mal pa Skaarlia. Vi ensker under dette arrangementet a fa til
en folkefest med mye liv og rore i loypa fra Havnegata til Skaarlia.

HAMMER
STAVANGER
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